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Prefacio

Porque servir y vender son las caras de una misma
moneda.

Mientras me familiarizaba con los nombres y las
sustancias de los productos que venderia, encontré un libro
viejo que servia de cufia o apoyo a un estante de productos
médicos, era la farmacia donde trabajaba.

Si no hubiera sido por el titulo que tenia lo hubiera
dejado alli, pero lo reemplacé por un pedazo de carton y
comencé a leer su contenido.

En una de sus paginas encontré esta cita:

"Durante muchos afos algunos de mis amigos
empresarios solicitaban mis servicios para asistirlos en los
ultimos dias de vida de sus negocios. Cuando les
preguntaba écual o cuadles consideraban ellos serian las
causas de tan dolorosa situacion? Casi todos respondian
pensando en el efecto: 'Es la dificil situacién econémica por
la que pasa el pais’. En parte tenian razon, pero la
verdadera causa de su desdicha econdmica, era la falta de
clientes. Los clientes se alejaron por los ‘maltratos’
recibidos. Porque nadie pensé en ellos y sus necesidades”.?

Si ayuda a las personas a conseguir lo que necesitan,

ellos le daran todo el dinero que usted necesite. Anénimo.

L El arte de servir vendiendo, p 6, José D’ Molina.
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Después de que el pecado? entré en este mundo,
todo cambid, cada quien para si mismo: iYo primero!, iTU
después!.

El egoismo irracional comenzé a reinar en esos
tiempos: matar, robar, enganar, mentir, etc., eran las
malas artes de los desobedientes.

Por otro lado, habia personas que disfrutaban de un
sentimiento afectuoso, primero hacia su pareja y después
hacia sus descendientes; el egoismo empezaba a ceder.

El espiritu de servicio inicié su trabajo, tal vez,
cuando tenia que atender el parto de su pareja o cuando
intentaba calmar el dolor de un compafero herido durante
el trabajo. Los pormenores si son importantes, aunque
muchos eran malos por naturaleza, aprendieron a amary a
servir a los demas.

En el deseo de vivir mejor, las personas volvieron a
poner en practica los Mandamientos de Dios® para ser
felices: no matar, no robar, no mentir, no codiciar, no
adulterar y los otros. Entendimos que cada dia debemos
aprender algo nuevo y si es bueno mejor: “no basta decir

que amamos, necesitamos traducirlo en hechos”.

2 Génesis 1:2 La Biblia
3 Exodo 20:1-17; Deuteronomio 5:7-21 La Biblia.





